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Inregos baseline

* Inrego - egna ataganden
« Lagstiftning
« Globala mal

 Buyback krav
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Forvaltningsprogrammet innebar

Att Inrego saljer utrustning i forsta hand till kontrakterade aterforsaljare.
Kontrakterade aterfarsaljare garanterar att utrustningen hanteras korrekt.

Att Inrego dokumenterar sparbarhet via serienummer pa alla enheter som
Inrego kdéper och lAmnar vidare och féljer upp att leveranser gar till avsedd
destination, men &ven att kunder som aterférséljare garanterar och
uppfyller Inregos avtalsvillkor.

Att Inrego endast samarbetar med certifierade partners for miljoriktig
hantering av utrustning som behover atervinnas.

Att Inrego bygger pa en riskbeddmning avseende att sakerstalla en
ansvarsfull hantering av IT-produkter som bearbetas inom foretaget for att
séljas inom, eller exporteras utanfor Sverige.

Att Inrego inte exporterar IT-skrot eller lagvardig IT-utrustning med en kort
aterstaende livsla

Att Inrego foljer europeiska och svenska lagar och forordningar gallande
hantering och export av elektroniskt avfall samt behandling av
personuppgifter, sdsom WEEE-direktivet, avfallsfdrordningen och den
allmanna dataskyddsforordningen (GDPR).
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Riskbaserat tillvigagangssatt

Overgripande riskdefinition som
klassificerar olika marknader utifran
uppfdljning

Pagaende revidering

Varje marknad granskas utifran

. Sociala och styrande perspektiv

(Amfori forskning och rapporter)
Korruptionsanalys (Transparency
Index)

Riskanalys for manskliga rattigheter
(Human Rights Watch)

Mangden atervunnet e-avfall (E-waste

monitor)

Befintlig nationell lagstiftning om e-

avfall (steginitiativ)
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Onboarding Uppfdljning

« Sanction- check « Hogriskmarknad prioriteras

« Letter of Compliance: e-avfallshantering, sparbarhet,
 No-go lander markerade i CRM sociala krav

_ « Online dialog, skrivbordsrevision, besdk pa plats
+ Letter of compliance

« Harda krav vid uppféljning

29
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1 RISKUPPDRAG INNAN KUND SLUTER AVTAL 3 UNDER AVTALET

Vi tilldelar en risknivé (hdg, medel, Vi sdker efter potentiella Kunden maste underteckna vart
lag) till varje land och region, samt sanktioner mot en kund och Letter of Complience for att
sorterar ut lander vi i nulaget inte genomfdr landriskanalysen fér sékerstélla att de spérar sina enheter,

kan gora affarer med, sa kallat "no- att identifiera risknivan. har lokala atervinningsarrangemang

go countries”. och tar socialt ansvar.
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Build up Growth

of Burundi*
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